
 

Die Saubermacher Dienstleistungs AG ist Österreichs führendes privates Entsorgungs- und Verwertungsunternehmen. Das Unternehmen
beschäftigt rund 3.100 MitarbeiterInnen in acht verschiedenen Ländern, ist Komplettanbieter in der Entsorgung und Verwertung gefährlicher
und nicht gefährlicher Abfälle und betreut rund 42.000 Kunden und 1.600 Kommunen. 
 
Als dynamisches Unternehmen in einer zukunftsorientierten Branche verstärken wir unser Team um 

Stabsstelle Vertrieb & Strategieentwicklung (m/w/d)
8073 Feldkirchen bei Graz, Hans-Roth-Straße 1

Ihre Aufgaben:

Ihr Profil:

Unsere Leistungen für Sie:

Wir freuen uns auf Ihre aussagekräftige Online-Bewerbung! Sie erhalten innerhalb von zwei Wochen eine Rückmeldung über den weiteren
Bewerbungsprozess.  

Saubermacher Dienstleistungs AG 
z.H. Frau Melanie Mally

Aufbau und Weiterentwicklung der Marktstellung im Geschäftsfeld „Gefährliche und industrienahe Abfälle“
Anpassung der Strategie auf sich ändernde Marktanforderungen und wirtschaftliche Rahmenbedingungen
Entwicklung von neuen Geschäftsmodellen, Verkaufskanälen, Trends, Produkten und Services 
Steuerung des strategischen Vertriebs-, (Key Account-) und Marketingaktivitäten
Mitwirkung und Erstellung von Businessplänen zur Entwicklung neuer und bestehender Marktsegmente
Festlegung von Preispositionierungen
Unterstützung des Vertriebsdirektors
Allgemeine administrative Tätigkeiten (Terminkoordination und Betreuung von agilen Arbeitskreisen etc.)
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Abgeschlossenes Studium oder höheren technischen Lehranstalt im Bereich Chemie, Physik, Prozesstechnik (z.B. Technische Universität,
Universität für Bodenkultur, Montanuniversität Leoben, HTBLA Wels, Umweltsystemwissenschaften/Naturwissenschaften-Technologie o.ä.) 
Idealerweise 2 Jahre Berufserfahrung (z.B. im Consulting, Vertriebsinnendienst, Projektmanagement o.ä.)
Betriebswirtschaftliches Know-how sowie technisches Verständnis werden vorausgesetzt
Fachwissen im Bereich der Abfallwirtschaft wäre von Vorteil
Sehr gute Microsoft-Office Kenntnisse
Ausgezeichnete Problemlösungsfähigkeit mit Hands-On-Mentalität und Innovationsfreudigkeit
Kundenorientiertes Denken und Handeln
Analytische und konzeptionelle Fähigkeiten
Hohe kommunikative Fähigkeiten und Vertriebsorientierung
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Wir bieten ein Jahresbruttogehalt ab € 30.800,-- (auf Basis Vollbeschäftigung) mit der Bereitschaft zur Überzahlung (abhängig von Ihrer
Qualifikation und Berufserfahrung)
Beschäftigungsausmaß: Vollzeit für 40 Stunden
Eintrittstermin: schnellstmöglich 
Ein sehr gutes Betriebsklima
Einblick in ein spannendes Betätigungsfeld
Sicherer Arbeitsplatz in einem wachsenden Unternehmen
Umfassende Aus- und Weiterbildungsmöglichkeiten und vielfältige Entwicklungsmöglichkeiten
Mitarbeitervergünstigungen und -events
Mentorenprogramm, gesundheitsfördernde Maßnahmen
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